Mittelstandsberatung
Erfolg ist planbar.

olef

Umsatzrickgang — Wie kann ich den SVS berechnen und verhandeln

Ziel Das Seminar soll zu Beginn die wichtigsten Einflussfaktoren auf den SVS
sowie Mdglichkeiten diesen zu berechnen, aufzeigen.

Aufgrund der aktuellen Entwicklungen soll zudem dargestellt werden, wie
nicht eingehaltene Umsatzversprechen berechnet und in einer
Verhandlung bertcksichtigt werden.

Inhalt 1. Formeln zur Berechnung des SVS
a. Mathematischer Ansatz
b. Pragmatischer Ansatz
c. Betriebsnotwendiger SVS
2. Handlungsoptionen fir den Betriebsinhaber

3. Besonderheiten bei der Verhandlung

Termin Donnerstag, 18.02.2021 um 14:00h

Dauer ca.lh

bpr Mittelstandsberatung GmbH




Mittelstandsberatung
Erfolg ist planbar.

olof

Gestarkt aus der Krise

Ziel Ihnen als Betriebsinhaber sollen Instrumente zur Verfigung gestellt
werden, um gestarkt aus der Krise zu kommen. Die unternehmerische
Krisenbewaltigung auf verschiedenen relevanten Bereichen steht dabei
im Fokus. Dazu gehtren neben der Umsetzung der finanziellen
Instrumente auch die Berlcksichtigung von Fihrungsverhalten in der
Krise.

Inhalt 4. Instrumente zur wirtschaftlichen Sicherung des Unternehmens
a. Staatliche Hilfsprogramme
b. Interne MaZnahmen
5. Einflussfaktoren auf die Finanzierbarkeit des Unternehmens
6. Fuhrung in der Krise
a. Umgang mit Angsten

b. Nachhaltige Bindung der Mitarbeiter

Termin Donnerstag 25.03.2021 um 14:00 Uhr

Dauer ca.1lh

bpr Mittelstandsberatung GmbH




Mittelstandsberatung
Erfolg ist planbar.

olef

Neue Wege gehen?

Ziel Das Webinar soll Betrieben Méglichkeiten aufzeigen sich strategisch neu
zu positionieren, um als Gewinner durch die Krise zu kommen. Dazu wird
die Krise als Chance gesehen und mogliche Marktentwicklungen
diskutiert.

Inhalt 1. Wie verdndert Corona auf lange Sicht den Markt?
a. Aktuelle Entwicklungen
b. Gesellschaftliche Veranderungen
c. Langfristige Perspektiven
2. Wie soll ich mich und mein Unternehmen darauf einstellen?
a. SWOT-Analyse als Ausgangsbasis flir Verédnderungs-
prozesse
b. Strategische Ausrichtung des Unternehmens

Termin Dienstag, 13.04.2021 um 14:00 Uhr

Dauer ca.1lh

bpr Mittelstandsberatung GmbH




Mittelstandsberatung
J N r Erfolg ist planbar.

Wohin ist mein Gewinn? Wie starke ich meine wirtschaftliche Situation

Ziel Das Webinar soll Betrieben Méglichkeiten aufzeigen sich strategisch neu
zu positionieren, um als Gewinner durch Krisenzeiten zu kommen. Dazu
sollen den Betriebsinhabern alle wichtigen betriebswirtschaftlichen
Kennzahlen und Krisenstadien erlautert werden sowie die rechtlichen
Rahmenbedingungen dargestellt werden. Das Webinar wird mit
Moglichkeiten fir ein Fruhwarnsystem und Optimierungsmaflinahmen
beendet.

Inhalt 1. Beurteilung der wirtschaftlichen Situation

a. Wesentliche Kennzahlen
b. Krisenstadien

2. Rechtliche Rahmenbedingungen

3. MaBnahmen zur Verbesserung der wirtschaftlichen Situation
a. Fruhwarnsystem
b. Liquiditatsmalnahmen
c. Ertragsmal3nahmen
d. StrategiemalBhahmen

Termin Mittwoch 16.06.2021 um 10:00 Uhr

Dauer ca.3h

bpr Mittelstandsberatung GmbH




Mittelstandsberatung
Erfolg ist planbar.

olef

Smart Repair — Ein alternatives Geschaftsmodell?

Ziel Die Krise hat gezeigt, dass viele Unternehmen die breiter aufgestellt sind
und mehrere Geschéaftsbereiche haben, besser durch die Krise
gekommen sind. In diesem Seminar wollen wir die folgenden Fragen
beantworten:

Ist Smart Repair als eigener Geschéftsbereich zu verstehen?
Wie krisenfest ist Smart Repair?
Was macht den Erfolg aus?

Was kann man mit Smart Repair erreichen?

Inhalt 1. Marktentwicklungen

a. Aktuelle Entwicklungen
b. Voraussetzungen

2. Kalkulationshilfen
a. Investitionen
b. Umsatz
c. Kosten

3. Erfolgsfaktoren

Termin Freitag, 18.06.2021 um 10:00 Uhr

Dauer ca.1lh

bpr Mittelstandsberatung GmbH




